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Vad gör en affärsarkitekt? 

 En affärsarkitekt kopplar ihop strategier för tillväxt, kundorientering, 
flexibilitet och kostnadseffektivitet med den möjliggörande kraften i 
moderna strukturer

 Genom analys, modellering, simulering och dialog med ledningen, 
kunder, leverantörer och affärspartners skapar affärsarkitekten 
förslag till förbättrade och/eller helt nya affärsmodeller

 Beslutade affärsmodeller implementeras genom detaljerad design av 
nya processer och deras nödvändiga teknologiska och 
organisatoriska möjliggörare
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Syfte och mål med utbildningen

När du har gått kursen kommer du att vara duktig på att:

 Analysera och förstå,
 Beskriva och visualisera,
 Innovera och utveckla, samt
 Förvekliga och ta hem resultatet av nya affärsmodeller.
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Dispositionen av utbildningens 12 dagar
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– Vi måste jobba ännu närmare kunderna och öka insikterna om deras 
affär. Vi blir allt mer av rådgivare, inte bara när det gäller teknikutveckling 
utan också affärsmodeller, till exempel hur de ska göra kund- och 
prissegmentering, säger Hans Vestberg. 

Källa: SvD 15 december 2009
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”Democratize the automobile" 
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Affärsmodellen är den unika struktur 
som förverkligar en affärsidé
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Konsten att skapa en unik affärsmodell!
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En affärsidé. En bransch. Två affärsmodeller!
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Affärsmodellen är den unika struktur 
som förverkligar en affärsidé
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SHIT
HAPPENS
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SHIFT
HAPPENS
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MTBS
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Felxibilitet och innovation #1 på VD:s agenda

 Flexibilitet – att enkelt kunna anpassa sig till en oförutsägbar värld 
och ändå tjäna pengar
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Affärsmodellen är den unika struktur 
som förverkligar en affärsidé
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Vad är en affärsmodell?

 En affärsmodell är ett konceptuellt verktyg som innehåller en 
uppsättning komponenter och beskriver deras inbördes relationer på 
ett sådant sätt att affärslogiken för en viss verksamhet konkret kan 
beskrivas.

 Det är en beskrivning av det värde som en verksamhet erbjuder ett 
eller flera segment av kunder och av verksamhetens arkitektur och 
dess nätverk av partners som tillsammans skapar, marknadsför 
och levererar detta värde och relationskapital som genererar 
lönsamma och uthålliga intäktsflöden.
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Affärsmodellen är den unika struktur 
som förverkligar en affärsidé
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Fem drivkrafter för moderna affärsmodeller

 Transparens
Samverkan mellan aktörer i ”ekosystem” har blivit norm. 
Värdekjedjor ersätts av värdenätverk!

 Tjänsteorientering och kundvärde
− Kunderna ställer större krav och 80 % av allt värdeskapande är 

tjänster. Allt som kan digitaliseras kommer också att bli det.
 Outsourcing

Har kommit ur barnastadiet och är på väg att mogna – vi ser 
utvecklingen av sofistikerade ”make-or-buy” strategier.

 Globalisering och maktförskjutning
”The world turned upside down” – allt kan utföras varsomhelst 
och nu kommer ”utvecklingsländerna”.

 Standardisering
Protokoll och standards för interaktion och handel blir allt fler
och har blivit tillräckligt bra.
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Standarder ger interoperabilitet
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Affärsarkitekturen omfattar helheten
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Affärsarkitektens kompetensprofil
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http://www.businessarchitectnetwork.com/
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För kontakt och mer information om utbildningen:
linus.malmberg@cordial.se
bjorn-erik.willoch@cordial.se

Läs mer om kursen Certifierad Affärsarkitekt
www.dfkompetens.se/affarsarkitekt

www.cordial.se
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