Framgangsrika IT-affdrer
med offentlig sektor

Ldr dig méjligheterna redan idag!
Kunskap féder framgdng!

Upphandling av IT i offentlig sektor blomstrar. Trenden gar mot stérre men Malgrupp
ocksd komplexare forfragningar och just nu férbereds och genomférs enorma Leverantdrer inom IT-branschen, som vill
affarer inom myndigheter, landsting och kommun. gora framgédngsrika afférer med offentlig

Bara under hosten 2009 beraknas det tecknas IT-avtal till ett varde pa dver sektor.

20 miljarder kronor, visar en nyligen gjord sammanstallning. For att ha basta

mojliga forutsattningar att dela pa denna enorma kaka stélls hoga krav pa Tid, plats och DIRS .

kunskaper hos dig som IT-leverantdr, om hur man skapar framgangsrika Tredagarskurs, lasmerpa

afférer inom business-to-government. www.dfkompetens.se/offentlig-sektor

R . . Fragor
Utbildningens innehall Kontakta Gabriella Larsdotter pa
- Offentlig sektor som kund - en 6versikt tel 08-510 638 89 eller mail
+ Vad du som leverantér maste veta om upphandlingsreglerna gabriella.larsdotter@dfkompetens.se

« Overprévning och skadestand

« Prévning av anbud - vad bedéms i affaren?

« Hur skapar du en effektiv marknadsfoéring och forsaljning mot offentlig
sektor som befintlig och som potentiell leverantor?

« Vilka argument ska anvandas?

« Vad ar koparsidan intresserad av?

« Hur kan du paverka forfragningsunderlaget innan upphandlingen?

« Vad kravs det for organisation for att lamna anbud?

« Grundlaggande krav pa ett anbud

+ Hur ska du presentera foretaget respektive ert erbjudande?

« Hur underlattar du for upphandlaren och andra som ska lasa?

« Hur gor vinnarna? Vi tittar pa flera exempel.

Efter utbildningen har du

- Fatt forstaelse for vilka faktorer som skapar framgangsrika affarer med
offentlig sektor

- Fatt grundlaggande kunskaper i lagen om offentlig upphandling for att
kritiskt kunna granska ett forfrdgningsunderlag och gora riskanalyser

- Fatt nya insikter for att proaktivt kunna optimera din marknadsféring samt
oka din forsaljning mot och intakter fran offentlig sektor

- Fatt verktyg for att ga fran reaktiv till proaktiv forsaljning mot
offentlig sektor

« Fatt en tydlig struktur och logisk metodik for anbudsférfarandet

+ Kunskap att skapa attraktiva anbud som uppfyller stéllda krav och som har
vinnande egenskaper

DATAFORENINGEN
KOMPETENS

Vi utbildar for smartare féretag



